
مقدمه

حس��ابداری مجموع��ه ای به هم پيوس��ته از فرآیندهای ش��ناخت، 

اندازه گيری و گزارش اطلاعات است به گونه ای که امکان قضاوت و 

تصميم گيری آگاهانه اقتصادی و تغيير رفتار یا ادامه رفتار پيش��ين 

را نس��بت به واحد گ��زارش کننده برای اس��تفاده کنندگان فراهم 

سازد. 

بر اس��اس دیدگاه برخی صاحب نظران، موضوع ویژه حس��ابداری و 

آن چه کليت اطلاعات صورت های مالی را به یکدیگر پيوند می دهد، 

اندازه گيری و گزارش دوره ای س��ودهایی اس��ت که از فعاليت های 

اصلی و مس��تمر مؤسس��ه و با به کارگيری مجموعه ای از منابع که 

از دی��دگاه حقوقی با عنوان دارایی و از دی��دگاه اقتصادی با عنوان 

سرمایه شناخته می ش��ود، حاصل می شود. از آنجا که سرمایه خود 

حاصل انباشت س��ودهای گذشته بوده و برای کسب سود در آینده 

به کار انداخته می ش��ود، می توان گفت هدف بنيادین گزارش گری 

مالی )به جز در حالت انحلال  و تصفيه( نمایان س��اختن جنبه های 

مختلف توان س��ودآوری واحد تجاری اس��ت. از سوی دیگر یکی از 

معيارهای اساسی که همواره مورد توجه خاص استفاده کنندگان از 

صورت های مالی، اعم از سرمایه گذاران، بستانکاران و سایر استفاده 

کنندگان بالقوه و بالفعل قرار داش��ته، همانا سود حسابداری است. 

از این رو صحت محاس��به س��ود از مهمترین مس��ایل مطروحه در 

حس��ابداری است. از آنجا که سود از تفاوت بين درآمدها و هزینه ها 

محاس��به می ش��ود، شناس��ایی درآمدها و 

هزینه ها بر مبنایی منطقی تأثيری قطعی بر 

صحت محاسبه سود خواهد داشت. با وجود 

اهميت درآمدها در محاس��به سود و متعاقباً 

تعيي��ن عملک��رد مال��ی ش��رکت، پيرامون 

ماهي��ت و زم��ان بن��دی شناس��ایی درآمد 

توافق نظر وجود ن��دارد. افزون بر این، اصل 

زیربنایی در ش��ناخت درآم��د، اصل تحقق 

اس��ت. ليکن در پ��اره ای موارد شناس��ایی 

درآمد بر پایه مبانی دیگری غير از این اصل 

ص��ورت می گيرد. از این رو این نوش��تار بر 

آن اس��ت تا به ارایه مبانی مختلف شناخت 

درآمد و بررس��ی موارد خ��اص مطروحه در 

این حيطه از دیدگاه مراجع استانداردگزاری 

بين الملل��ی، ایران و هيأت اس��تانداردهای 

حسابداری مالی )FASB(1 بپردازد.

تعريف درآمد

ماهيت، اندازه گيری و زمان بندی ش��ناخت 

درآمد، همواره از مس��ایل جالب توجه و در 

کانون توجه صاحب نظران رشته حسابداری 

بوده اس��ت. در اهميت این بحث همين بس 

که برخی صاحب نظران آن را هم چون خون 

جاری در رگ حيات ش��رکت می پندارند. با 

وجود این اهميت، تعریفی واحد در خصوص 

درآم��د ارایه نش��ده اس��ت. در ای��ن رابطه 

رویکردهای مختلفی وجود دارد که در ادامه 

به برخی از آن ها اشاره می شود.

استاندارد حسابداری ایران به منظور تعریف 

درآم��د از رویکرد مبتنی بر تغيير در حقوق 

صاحبان سهام استفاده كرده است. بر اساس 

این استاندارد:

 »درآم��د عبارت اس��ت از افزایش در حقوق 

صاحبان س��هام به جز مواردی که به آورده 

صاحبان سرمایه مربوط می شود.«

 این مفهوم، ه��ر دو گروه »درآمد عملياتی« 

و »درآم��د غيرعمليات��ی« را در بر می گيرد. 

در حقيقت این اس��تاندارد با محدود کردن 

تعریف فوق به فعاليت های اصلی و مس��تمر 

واح��د تج��اری، تعریفی مج��زا از اصطلاح 

درآم��د عملياتی ارایه كرده اس��ت؛ حال آن 

كه مراجع��ی چون FASB و اس��تاندارد بين 

1 - Financial Accounting Standard Board

دکتر سید عباس 
هاشمی
استادیار گروه 
حسابداری دانشگاه 
اصفهان

افسانه سروش یار
کارشناس ارشد 
حسابداری 

بررسی مسایل خاص در

شناسایی درآمد
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المللی، درآمد را صرفاً از زاویه عملياتی آن مورد توجه قرار داده اند. 

به عنوان مثال استاندارد بين المللی حسابداری برای تعریف درآمد 

بر فعاليت های عملياتی و انتفاعی  واحد تجاری تأکيد و آن را بدین 

گونه تعریف كرده است:

»درآم��د عبارت اس��ت از جری��ان ناخالص ورود وج��ه نقد به واحد 

تج��اری یا ایجاد مطالبات یا س��ایر دارایی ها ب��رای آن، که در روال 

فعاليت ه��ای معم��ول واحد تجاری از ف��روش کالا، ارایه خدمات و 

استفاده دیگران از منابع واحد تجاری که مولد سود تضمين شده یا 

بهره، حق امتياز و سود سهام باشد ناشی می شود.« 

تعری��ف مزبور حاکی از این اس��ت که واحد تجاری در اس��تفاده از 

هزینه ها )نهاده ها( برای دس��ت یابی به کالاها و محصولات )س��تاده 

ه��ا( و فروش آن با س��ودی معقول چه فعاليت های��ی را انجام داده 

اس��ت. در این تعریف درآمد معرف ارزش بازده فعاليت های انتفاعی 

و هزینه ها معرف ارزش اقلام مصرف ش��ده در فعاليت های انتفاعی 

است )عالی ور، 1366(. 

FASB از زاویه ای دیگر به تعریف درآمد مبادرت ورزید. کانون تمرکز 

ای��ن هيأت بر جریان ورودی دارایی ها به ش��رکت در نتيجه فروش 

کالاها و خدمات است. در این راستا FASB براساس رویکرد دارایی- 

بدهی درآمد را چنين تعریف می كند:

»درآمد عبارت است از جریان های ورودی یا افزایش دارایی های یک 

واحد تجاری یا تس��ویه بدهی ها )یا ترکيبی 

از این دو( در س��ایه تحوی��ل دادن یا توليد 

کالا، ارایه خدمات یا س��ایر فعاليت هایی که 

عمليات اصلی و عمده مستمر واحد تجاری 

را تشکيل می دهد.« 

یکی از انتق��ادات وارده ب��ه رویکرد مذکور 

این اس��ت که بيانی دقي��ق در این خصوص 

که کدام ی��ک از جریانات ورودی بایس��تی 

به عن��وان درآم��د شناس��ایی ش��ود، ارایه 

نش��ده اس��ت. به دلایل زیادی ممکن است 

دارایی ها افزایش و بدهی ها کاهش یابد که 

درآمد تنها یکی از آنهاس��ت. به عنوان مثال 

پي��ش پرداخت نيز به جریان ورودی دارایی 

تبدیل ش��ده و بخش��ی از عملي��ات اصلی 

واحد تجاری اس��ت، ليکن درآمد محس��وب 

  HendrikSen & Vanbreda, 1991( نم��ی ش��ود

(. صرف نظ��ر از رویکردهای نظری مختلف 

پيرامون شناس��ایی درآم��د، در عمل تعيين 

زم��ان ش��ناخت درآمد از بح��ث انگيزترین 

مس��ایل مطرح ش��ده در این حوزه است. از 

»درآمد عبارت است از 

جريان های ورودی يا 

افزايش دارايی های يک 

واحد تجاری يا تسويه 

بدهی ها )يا ترکیبی از 

اين دو( در سايه تحويل 

دادن يا تولید کالا، 

ارايه خدمات يا ساير 

فعالیت هايی که عملیات 

اصلی و عمده مستمر 

واحد تجاری را تشکیل 

می دهد.«
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این رو ابتدا اصول زیربنایی و مسایل نظری 

مربوط ب��ه انتخاب زمان شناس��ایی درآمد 

ذکر شده و سپس ملاک های تعيين شده از 

س��وی مراجع مختلف در این خصوص ارایه 

می شود.

زمـان  خصـوص  در  نظـری  مسـايل 

شناسايی درآمد

انتخ��اب زمان شناس��ایی درآمد در رابطه با 

زمان رویداد فروش به سه عامل زیر بستگی 

دارد: 

1- رجح��ان محتوای اقتصادی رویداد مورد 

نظر بر شکل حقوقی معامله

2- قابليت وصول حساب دریافتنی فروش

 3- انتقال قطعی منافع و مخاطرات مالکيت 

به خریدار )تيموری ماسوله، 1381(

ديـدگاه مراجع مختلـف پیرامون زمان 

شناسايی درآمد

هم چ��ون تعری��ف درآم��د، پيرام��ون زمان 

شناسایی درآمد نيز دیدگاه ها و رویکردهای 

مختلف��ی وج��ود دارد ب��ه گون��ه ای که هر 

یک از مراجع تدوین کننده اس��تانداردهای 

حسابداری ش��رایطی ویژه در این خصوص 

وضع كرده اند.

بر اساس اس��تاندارد حس��ابداری شماره 3 

ای��ران شناس��ایی درآمد عمليات��ی حاصل 

از ف��روش کالا مش��روط ب��ه وج��ود پن��ج 

مزای��ای  و  مخاط��رات  انتق��ال   )1 معي��ارِ 

عم��ده ی مالکيت، 2( عدم وج��ود دخالت 

مدیریتی مس��تمر، 3(  ام��کان برآورد مبلغ 

درآم��د عملياتی، 4( احتم��ال ورود جریان 

مناف��ع اقتص��ادی مرتبط ب��ا معامله فروش 

ب��ه درون واحد تجاری و 5( ام��کان برآورد 

مخارج مرتبط با کالای فروش رفته، صورت 

می گيرد.

استاندارد حسابداری بين المللی شماره 18 

علاوه بر موارد مذکور در اس��تاندارد شماره 

3 ایران، به عدم وج��ود ابهام قابل ملاحظه 

نس��بت به مي��زان احتمالی برگش��تی های 

فروش به عنوان ش��رطی دیگر برای تکميل 

فرآین��د فروش کالا اش��اره می کند. لازم به 

ذکر است که معيار اخير در استاندارد ایران 

نيز به چش��م می خورد، ليکن به عنوان معياری اصلی در شناسایی 

درآمد مورد اشاره قرار نگرفته است.

براس��اس بيانيه مفهومی ش��ماره FASB 5  درآمد و سود شرکت در 

ط��ول یک دوره به طور عمومی از طری��ق ارزش مبادله ی دارایی ها 

)کالاه��ا یا خدمات( یا بدهی ه��ای مربوط به مبادله و با ملاحظه دو 

عامل: 1( تحقق یافتن و یا قابليت تحقق داش��تن و 2( کسب شدن، 

شناس��ایی می شود. با این وجود، عمده ترین ملاک شناخت درآمد، 

تعيين شده از سوی مراجع مختلف به شرح زیر است:

مبنای شناخت درآمدمرجع تعیین کننده

استاندارد حسابداری 

ایران شماره3

وجود شواهد کافی مبنی بر ورود 

جریان منافع اقتصادی 

استاندارد بين المللی

 حسابداری شماره 18

انتقال مخاطرات و مزایای 

عمده ی مالکيت به خریدار

بيانيه مفهومی 

 5FASB  شماره

کسب شدن و تحقق یافتن یا  قابليت 

تحقق داشتن

مقاطع زمانی مختلف شناسايی درآمد

 شرایط و روش های شناسایی درآمد چه در حالت عمومی و چه در 

حالات خاص، همگی به اصل تحقق و دو ملاک عمومی ذکر ش��ده 

در بيانيه مفهومی ش��ماره FASB 5 )تحق��ق یافتن یا قابليت تحقق 

داش��تن و کسب ش��دن(  باز می ش��ود. رئوس روش ها و حالت های 

مذکور بر اس��اس این بيانيه عبارتند از: روش فروش، روش توليد و 

تحویل، روش درصد پيشرفت کار، روند کسب درآمد، تکميل توليد، 

مبادلات غيرنقدی، روش نقدی.

 FASB با توج��ه به روش های مختلف شناس��ایی درآم��د از دیدگاه

می ت��وان این روش ها را در قالب پنج مقطع زمانی برای شناس��ایی 

درآمد خلاصه كرد: 

شناسایی درآمد در دوره فروش - 1

شناسایی درآمد پيش از دوره فروش - 2

شناسایی درآمد به هنگام اتمام توليد - 3

شناسایی درآمد پس از دوره فروش - 4

موک��ول کردن شناس��ایی درآمد ب��ه وقوع روی��دادی در آینده - 5

)تيموری ماسوله، 1381(.

در ادامه مصادیق ش��ناخت درآمد در مقاط��ع مذکور و دیدگاه هر 

یک از مراجع تدوین استاندارد در هر یک از این مقاطع مورد اشاره 

قرار می گيرد. 

شناسايی درآمد در دوره فروش  

 ای��ن روش در اغلب موارد مورد اس��تفاده قرار می گيرد چرا که در 

بر اساس استاندارد 

حسابداری شماره 3 

ايران شناسايی درآمد 

عملیاتی حاصل از 

فروش کالا مشروط 

به وجود پنج معیارِ 

1( انتقال مخاطرات و 

مزايای عمده ی مالکیت، 

2( عدم وجود دخالت 

مديريتی مستمر، 

3(  امکان برآورد 

مبلغ درآمد عملیاتی، 

4( احتمال ورود جريان 

منافع اقتصادی مرتبط 

با معامله فروش به درون 

واحد تجاری و 5( امکان 

برآورد مخارج مرتبط 

با کالای فروش رفته، 

صورت می گیرد.
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هنگام فروش، درآمد هم تحقق یافته و هم کس��ب ش��ده است. در 

این مقطع زمانی، شناسایی درآمد به روش تعهدی صورت می گيرد؛ 

بدی��ن معنا که درآم��د در زمان معامله ف��روش اندازه گيری و ثبت 

می شود. 

شناسايی درآمد پیش از دوره فروش 

در اغل��ب قراردادهای بلند مدت پيمان��کاری و نيز قراردادهای بلند 

مدت خدماتی، درآمد در این مقطع شناس��ایی می شود که در ادامه 

به تفصيل تشریح می شود.

الف. قراردادهای پیمانکاری: 

در خصوص شناسایی درآمد در این گونه قراردادها دو روش درصد 

پيشرفت کار و کار تکميل شده پيشنهاد می شود.

 بر اساس استاندارد حسابداری شماره 9 ایران در صورتی که بتوان  

ماحصل پيمان بلند مدت را به گونه ای قابل اتکا برآورد کرد بایستی 

از روش درصد پيش��رفت کار اس��تفاده و در غير این صورت درآمد 

بایستی تا ميزان مخارج انجام شده ای که احتمال بازیافت آن وجود 

دارد شناسایی شود . بنابراین استاندارد حسابداری ایران استفاده از 

روش کار تکميل شده را به طور کامل منع و استفاده از روش درصد 

پيشرفت کار را در اغلب موارد مجازدانسته است. 

بر اساس اس��تانداردهای بين المللی حسابداری شماره 18 استفاده 

از هر دو روش در ش��رایط مختلف مجاز ش��مرده ش��ده اس��ت. به 

عب��ارت دیگر در مواردی که نس��بت به تحقق درآم��د پيش بينی 

شده ی پيمان اطمينان کافی وجود ندارد از روش کار تکميل شده 

و در س��ایر موارد که نتيجه پيم��ان را می توان به گونه ای قابل اتکا 

برآورد کرد از روش درصد پيشرفت کار استفاده می شود. همچنين 

پيمانکار ممکن اس��ت برای قرارداده��ای مختلف از هر دو روش به 

طور هم زمان استفاده كند. 

مطاب��ق ب��ا بيانيه مفهومی ش��ماره FASB 5 در صورت��ی که ميزان 

پيش��رفت کار به گونه ای قابل اتکا قابل ب��رآورد بوده و برآوردهای 

منطقی از نتایج تکميل کار در دس��ترس باشد می توان درآمد را به 

روش درصد پيشرفت کار شناسایی کرد. 

ب. قراردادهای بلند مدت خدماتی: 

FASB  در خص��وص قراردادهای بلن��د مدت خدماتی بيانيه ای ارایه 

نکرده اس��ت، اما انجمن حسابداران رس��می آمریکا AICPA(2( چهار 

روش عملکرد ویژه، عملکرد نس��بی، تکميل کار و روش نقدی مورد 

استفاده قرار می گيرد که در ادامه به تشریح آن ها پرداخته می شود 

 .

1. روش عملکرد ویژه: این روش هنگامی مورد استفاده قرار می گيرد 

که عملکرد، تنها ش��امل انجام یک عمل باشد. در این موارد، درآمد 

2- American Institute of Certified Public Accountants

در زمان انجام عمل شناسایی می شود. 

2. روش عملکرد نس��بی: این ش��يوه زمانی 

مورد اس��تفاده واقع می ش��ود ک��ه عملکرد 

ش��امل بي��ش از یک عم��ل باش��د، در این 

صورت با توجه به یکی از شرایط زیر درآمد 

شناسایی می شود: 

ال��ف- در مورد تعداد مش��خص ش��ده ای از 

کارهای یکس��ان یا مش��ابه، ب��رای هر عمل 

درآمد به طور مساوی شناسایی می شود. 

ب- در م��ورد تعداد مش��خص ش��ده ای از 

کاره��ای ناهمانند درآمد ب��رای هر عمل از 

حاصل ض��رب کل درآمد حاص��ل از تکميل 

معامله در نس��بت هزینه های مستقيم واقع 

شده در هر عمل به کل هزینه های مستقيم 

برآورد شده حاصل می شود. 

ج- در م��ورد تعداد نامش��خصی از کارهای 

ناهمانن��د درآمد به روش خط مس��تقيم در 

طول دوره عملکرد شناسایی می شود. 

3. روش تکمي��ل کار: این روش در مواردی 

مورد استفاده قرار می گيرد که بيش از یک 

عمل بایس��تی انجام ش��ود و عمل نهایی از 

اهميت بس��ياری برخوردار اس��ت. از این رو 

شناسایی درآمد تا زمان انجام عمل نهایی و 

تکميل عملکرد به تعویق می افتد. 

4. روش نق��دی: ای��ن روش در مواقعی بکار 

می رود که عدم اطمين��ان قابل ملاحظه ای 

در وصول درآمد خدمات وجود داشته باشد. 

بنابرای��ن در ای��ن روش، شناس��ایی درآمد 

به زم��ان وصول مطالبات موکول می ش��ود 

.)Epstein et al, 2006(

 بر اس��اس اس��تاندارد حس��ابداری شماره 

3 ای��ران، ه��رگاه ماحصل معامل��ه ای را که 

متضمن ارایه خدمات است بتوان به گونه ای 

اتکا پذیر برآورد كرد، درآمد عمليات مربوط 

باید با توج��ه به ميزان تکمي��ل آن معامله 

شناس��ایی ش��ود. در غير این صورت درآمد 

باید تنها تا ميزان مخارج تحمل ش��ده قابل 

بازیافت مورد ش��ناخت قرار گيرد. علاوه بر 

آن، در صورت��ی که بازیاف��ت مخارج تحمل 

ش��ده محتم��ل نباش��د، درآم��د عملياتی 

شناس��ایی نم��ی ش��ود و مخ��ارج تحم��ل 

ش��ده به عنوان هزینه دوره مورد ش��ناخت 

قرار می گيرد. از س��وی دیگ��ر بر طبق این 

بر اساس استاندارد 

حسابداری شماره  نه 

ايران در صورتی که 

بتوان  ماحصل پیمان 

بلند مدت را به گونه ای 

قابل اتکا برآورد کرد 

بايستی از روش درصد 

پیشرفت کار استفاده 

و در غیر اين صورت 

درآمد بايستی تا میزان 

مخارج انجام شده ای 

که احتمال بازيافت آن 

وجود دارد شناسايی 

شود .
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اس��تاندارد اگر ارایه خدمات متضمن انجام 

تعداد نامش��خصی از عمليات طی یک دوره 

زمانی معين باش��د درآمد عملياتی به روش 

خط مستقيم طی آن دوره زمانی شناسایی 

می شود مگر آن كه شواهد موجود حاکی از 

وجود روش دیگری باشد که درآمد عملياتی 

دوره را بهتر منعک��س می کند. همين طور 

اگر یک فعاليت خاص در مقایس��ه با س��ایر 

عملي��ات از اهميت ویژه ای برخوردار باش��د 

ش��ناخت درآمد تا زمان اج��رای آن فعاليت 

خاص به تعویق می افتد.

بر اس��اس استاندارد بين المللی  حسابداری 

ش��ماره 18، ش��ناخت درآم��د حاص��ل از 

خدم��ات با توجه ب��ه ميزان خدم��ات ارایه 

شده و با استفاده از یکی از دو روش »درصد 

پيشرفت کار« یا »کار تکميل شده« به شرح 

زیر شناسایی می شود:

1. روش درصد پيشرفت کار: در مواردی که 

فرآیند ارایه خدمات متشکل از انجام بيش از 

یک مرحله است، شناخت درآمد متناسب با 

پيشرفت اجرای هر مرحله صورت می گيرد. 

در عمل زمانی ک��ه خدمات از طریق تعداد 

نامعين��ی از عملي��ات در ط��ول ی��ک دوره 

مش��خص ارایه می شود، ش��ناخت درآمد بر 

اساس روش خط مستقيم در طول آن دوره 

ص��ورت می گيرد؛ مگر آن كه ش��واهدی در 

دست باش��د که الگوی فرآیند ارایه خدمات 

را از طریق به کارگيری روش های دیگر بهتر 

نشان دهد.

2. روش کار تکمي��ل ش��ده: در م��واردی 

ک��ه فرآیند ارای��ه خدمات تنها متش��کل از 

انجام یک مرحله باش��د و یا خدمات شامل 

انج��ام بيش از یک مرحله باش��د و خدماتی 

که هنوز ارایه نش��ده نس��بت به کل کار به 

حدی قابل ملاحظه باش��د که پيش از انجام 

خدمات مذکور نت��وان فرآیند ارایه خدمات 

را کامل تلقی ك��رد؛ در این صورت از روش 

کار تکميل شده استفاده می شود. در نتيجه 

شناخت درآمد به زمان انجام آخرین مرحله 

موکول می ش��ود. در هر صورت فرآیند ارایه 

خدمات زمانی کامل شده تلقی می شود که 

هيچ گون��ه ابهام قابل ملاحظه ای نس��بت به 

موارد زیر وجود نداشته باشد: 

ما به ازایی که از ارایه خدمات حاصل خواهد شد، و- 1

هزینه های مربوط به ارای��ه خدماتی که رخ داده یا درآینده رخ - 2

خواهد داد. 

افزون بر این، بر اس��اس استاندارد حسابداری ایران و استاندارد بين 

المللی  حس��ابداری درآمدهای ناش��ی از اس��تفاده دیگران از منابع 

واحد تجاری که مولد س��ود تضمين شده )بهره(، حق امتياز و سود 

س��هام اس��ت باید زمانی شناس��ایی ش��ود که هيچ گونه ابهام قابل 

ملاحظه نس��بت به قابلي��ت اندازه گيری و وص��ول نهایی آن وجود 

نداشته باشد. مبنای شناخت این گونه درآمدها به شرح زیر است: 

سود تضمين شده )بهره( بر اساس مدت زمان، اصل بدهی و نرخ  ■

سود تضمين شده مربوطه. 

س��ود س��هام س��رمایه گذاری هایی که ب��ه روش ارزش ویژه ثبت  ■

نمی شود، بر اساس قطعی شدن حق سرمایه گذار نسبت به دریافت 

س��ود سهام. )براساس اس��تاندارد ایران در مواردی که سود سهام از 

محل اندوخته ها یا س��ود انباش��ته مصوب پيش از تحصيل سرمایه 

گذاری اعلام شود، درآمد محسوب نمی شود بلکه به عنوان بازیافت 

بخش��ی از بهای تمام شده تلقی ش��ده و از بهای تمام شده سرمایه 

گذاری کسر می شود.(

در خصوص نحوه شناس��ایی درآمد حق امتياز در ادامه به تفصيل  ■

بحث خواهد شد. 

شناسايی درآمد به هنگام اتمام تولید 

مطابق با استاندارد حسابداری شماره 26 ایران، توليدات کشاورزی 

باید به ارزش منصفانه پس از کس��ر مخ��ارج برآوردی زمان فروش 

اندازه گيری ش��ود. در صورتی که قراردادی برای فروش دارایی های 

زیس��تی غيرمولد یا توليدات کش��اورزی منعقد ش��ده باشد و مبلغ 

قرارداد كم تر از ارزش منصفانه باش��د، در این صورت زیان ناشی از 

قرارداد به عنوان ذخيره شناسایی می شود. 

بر اس��اس بياني��ه مفهومی ش��ماره FASB 5، برای ان��واع خاصی از 

کالاه��ا ک��ه بتوان آن ها را به قيمت هایی که ب��ه صورت قابل اتکا و 

بدون زحمت زیاد تعيين می شود، فروخت )مانند برخی محصولات 

کش��اورزی و فلزات گ��ران بها با قيمت های تضمين ش��ده( و یا در 

م��واردی که تعيين به��ای تمام ش��ده کالاها امکان پذیر نباش��د، 

می ت��وان درآمد را در زمان تکميل توليد یا زمانی که قيمت دارایی 

تغيير کند، شناس��ایی كرد. از س��وی دیگر گرچ��ه چنين مبالغی با 

توجه به تعریف ارایه ش��ده در اس��تاندارد بين المللی حس��ابداری 

درآمد تلقی نمی ش��ود، ليکن در صورت سود و زیان شناسایی و به 

گونه ای مناسب تشریح می شود. 

شناسايی درآمد پس از دوره فروش و موکول کردن شناسايی 

درآمد به وقوع رويدادی در آينده

 در برخی م��وارد در معامله ميان خریدار و فروش��نده هنوز انتقال 

در مواردی که اطمینان 

کافی از قابلیت وصول 

مطالبات ناشی از فروش 

و نیز مبنايی قابل اعتماد 

برای برآورد قابلیت 

وصول آن موجود نباشد 

شناسايی درآمد به 

آينده موکول می شود. 

در شناسايی درآمد بعد 

از دوره فروش می توان 

از دو روش اقساطی و 

بازيافت بهای تمام شده 

نام برد.
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مزای��ا و مخاطرات مالکيت به گونه ای ک��ه معامله فروش را معنادار 

س��ازد، صورت نگرفته اس��ت. در چنين ش��رایطی بایستی از روش 

س��پرده استفاده كرد. بر اساس این روش شناسایی درآمد فروش به 

زمان��ی که اطمينان از وقوع یا عدم وق��وع معامله فروش از دیدگاه 

حسابداری حاصل ش��ود به تعویق انداخته می ش��ود. بدین منظور 

هرگونه مبلغ دریافت شده به عنوان سپرده دریافتی از مشتری ثبت 

می شود، ليکن هيچ گونه ثبتی بابت سایر دارایی های دریافتی صادر 

نخواهد شد )تيموری ماسوله، 1381(.

علاوه بر ش��رایط ف��وق الذکر، در مواردی که نت��وان امکان دریافت 

قيمت فروش را از مشتریان پيش بينی كرد یا در حالتی که نياز به 

تلاش زیاد برای وصول آن محتمل باش��د؛ مانند معاملات مربوط به 

اعطای حق "فرانشيز" و بعضی معاملات ملکی و نيز در شرایطی که 

مقدار و مبلغ برگشت از فروش در مقطع فروش به گونه ای قابل اتکا 

قابل برآورد نباش��د، موکول کردن شناسایی درآمد به آینده ممکن 

اس��ت لازم یا صحيح باش��د. در ادامه به تش��ریح هر یک از شرایط 

مذکور پرداخته خواهد شد.

الف. فروش اقساطی:

در م��واردی که اطمينان کافی از قابليت وصول مطالبات ناش��ی از 

ف��روش و نيز مبنایی قاب��ل اعتماد برای ب��رآورد قابليت وصول آن 

موجود نباشد شناسایی درآمد به آینده موکول می شود. در شناسایی 

درآم��د بعد از دوره فروش می توان از دو روش اقس��اطی و بازیافت 

بهای تمام شده نام برد. به طور کلی در هر دو روش، فروش، قيمت 

تمام ش��ده و وصولی ها به ش��يوه عادی و در نقطه فروش شناسایی 

می شود اما شناسایی سود به زمانی در آینده موکول می شود.

با توجه به نمونه مطرح ش��ده در اس��تانداردهای حسابداری شماره 

3 ایران در فروش اقس��اطی درآمد حاصل از فروش به کس��ر س��ود 

تضمين ش��ده در تاریخ فروش به عنوان درآمد مورد ش��ناخت قرار 

می گيرد. ش��ناخت درآمد سود تضمين ش��ده ی مربوط، بر اساس 

مدت زمان و با توجه به مانده اصل طلب و نرخ س��ود تضمين شده 

مورد توافق صورت می گيرد. بدین ترتيب استانداردهای حسابداری 

ایران اس��تفاده از هر دو روش اقساطی و بازیافت بهای تمام شده را 

منع و شناسایی درآمد به روش تعهدی را توصيه كرده است.

درچنين ش��رایطی براس��اس نمونه مطرح شده در اس��تاندارد بين 

المللی حسابداری شماره 18، در تاریخ فروش، درآمد معادل قيمت 

نقدی فروش کالا شناس��ایی ش��ده و عامل س��ود تضمين شده به 

نسبت مانده پرداخت نشده شناسایی خواهد شد. چنانچه اطمينان 

معقولی نس��بت به دریافت اقس��اط وجود نداش��ته باشد، شناخت 

درآمد به هنگام دریافت نقدی اقساط صورت می گيرد. 

در این خصوص FASB  نيز معتقد اس��ت که درآمد و سود بر مبنای 

وجه نقد دریافتی شناسایی شود.

ب. درآمـد حق فرانشـیز يا فروش حق 

انحصار: 

برخی مؤسسات تجاری حق امتياز استفاده 

از علائ��م تج��اری، اعتبار ش��رکت، اختراع 

ثبت ش��ده و ... خود را به فروش می رسانند. 

همراه با فروش امتياز، فروشنده طی قرارداد 

خدم��ات، دس��تورالعمل و کمکهای  فنی را 

در ی��ک دوره معين در اختيار خریداران در 

یک منطق��ه جغرافيایی خاص ق��رار داده و 

در قبال آن درآمد کس��ب می كنند )همتی، 

1384(. قراردادهای اعطای امتياز معمولاً با 

پيش پرداخت مبلغی به عنوان حق امتياز و 

سپس پرداخت های مستمر بابت حق امتياز 

در جریان عمليات همراهند. به ازای دریافت 

اوليه حق امتياز، امتياز دهنده ممکن اس��ت 

در انتخاب مکان کس��ب، ساختن آن، تهيه 

تجهي��زات و ... دخال��ت و از ای��ن طریق به 

امتياز گيرنده کمک کن��د. به ازای دریافت 

حق امتياز مس��تمر نيز امتيازدهنده ممکن 

اس��ت ارایه خدمات معينی را ب��رای امتياز 

گيرنده ب��ر عهده بگيرد )تيموری ماس��وله، 

 FASB 45  1381(. بر اس��اس بيانيه ش��ماره

ح��ق امتياز اولي��ه دریافت ش��ده زمانی به 

عنوان درآمد شناس��ایی می ش��ود که همه 

خدم��ات مهمی که بر عه��ده امتياز دهنده 

است عمدتاً به انجام رسيده باشد. منظور از 

»عمدتاً به انجام رس��يده باشد« این است که 

دیگر هيچ تعه��د و یا قصدی بر بازگرداندن 

وج��ه دریافتی ی��ا اجتناب از وصول اس��ناد 

دریافتنی وجود نداش��ته باشد و عمدتاً همه 

خدم��ات اوليه لازم طبق ق��رارداد امتياز به 

انجام رس��يده باشد و هيچ تعهد مهمی باقی 

نمانده باشد. 

بر اساس اس��تاندارد بين المللی حسابداری 

ش��ماره 18 و نيز اس��تاندارد شماره 3 ایران 

درآمد حق امتياز طبق مفاد قرارداد مربوط 

شناس��ایی می ش��ود مگر این كه با توجه به 

ماهيت معامله روش منظم و معقول دیگری 

برای شناسایی آن مناسب تر باشد. به علاوه 

براس��اس نمونه  مطرح ش��ده در استاندارد 

حس��ابداری ش��ماره 3 ایران، ی��ک راه حل 

برخی مؤسسات تجاری 

حق امتیاز استفاده از 

علائم تجاری، اعتبار 

شرکت، اختراع ثبت 

شده و ... خود را به 

فروش می رسانند. 

همراه با فروش امتیاز، 

فروشنده طی قرارداد 

خدمات، دستورالعمل 

و کمکهای  فنی را در 

يک دوره معین در 

اختیار خريداران در يک 

منطقه جغرافیايی خاص 

قرار داده و در قبال آن 

درآمد کسب می كنند.
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عملی برای شناس��ایی حق الزحمه و درآمد 

حق امتياز دریافتی در قبال استفاده دیگران 

از دارایی های واحد تجاری، استفاده از روش 

خط مس��تقيم در طی دوره قرارداد اس��ت. 

از س��وی دیگر اعطای حق��وق در قبال حق 

الزحم��ه ثابت یا تضمين غير قابل اس��ترداد 

تحت قراردادی غير قابل فسخ که به استفاده 

کننده اج��ازه بهره گيری آزادان��ه از حقوق 

اعطای��ی را می ده��د و اعطاکنن��ده حقوق، 

مل��زم ب��ه ایفای تعه��دات دیگری نيس��ت، 

ماهيتاً فروش تلقی می شود. به علاوه در این 

استاندارد ذکر شده است که درآمد فرانشيز 

ب��ه هنگام تحوی��ل اقلام یا انتق��ال مالکيت 

قانونی )در خصوص دارایی های مش��هود( و 

به هن��گام ارایه خدم��ات )در خصوص ارایه 

خدمات اوليه و مستمر( صورت می گيرد، اما 

در صورتی که حق الزحمه های دریافتنی که 

طبق قرارداد به طور مستمر دریافت می شود 

برای پوش��ش هزینه های خدمات مستمر و 

س��ودی معقول تکافو نکند، شناخت بخشی 

از درآم��د حاصل از ح��ق خدمات انحصاری 

اوليه ب��ه تعوی��ق می افتد. اس��تاندارد بين 

المللی نيز دیدگاه فوق را تأیيد می كند.   

ج. شناسـايی درآمد در مواقعی که حق 

برگشت کالا وجود دارد: 

در برخی صنایع ح��ق بازگرداندن محصول 

از س��وی مشتری به فروشنده امری متداول 

است. از این رو در ش��رکت هایی که نسبت 

کالای برگش��ت شده زیاد اس��ت شناسایی 

فروش اولي��ه به عنوان درآمد مورد س��ؤال 

خواه��د ب��ود. بنابراین این صنایع بایس��تی 

ش��ناخت درآمد را تا انقضای قابل ملاحظه 

حق برگشت به تعویق اندازند. 

بر اساس بيانيه شماره  FASB 48، در صورتی 

ک��ه واحد تجاری حق برگش��ت محصول را 

برای خریدار قائل شده باشد تنها در صورت 

وجود کلي��ه ش��رایط زیر درآم��د در زمان 

فروش شناسایی می شود: 

قيم��ت ف��روش عمدتاً ثابت ی��ا در تاریخ  ■

فروش قابل تعيين باشد، 

خری��دار مبل��غ ف��روش را به فروش��نده  ■

پرداخ��ت و یا تعهد کرده باش��د و این تعهد 

مشروط به فروش مجدد محصول نباشد، 

تعهد خریدار نس��بت به فروش��نده نباید با وقایعی چون سرقت،  ■

تخریب و یا خسارت فيزیکی محصول تغيير کند، 

خریداری که محصول را به قصد فروش خریداری می کند توانایی  ■

اقتصادی لازم به جز درآمد توس��ط فروش��نده تعيين ش��ده است 

داشته باشد، 

ب��رای فروش مجدد محصول توس��ط خریدار، فروش��نده به طور  ■

مستقيم تعهد عمده ای برای عملکرد آتی نداشته باشد،

مبلغ برگشتنی های آینده به گونه ای معقول قابل برآورد باشد. با  ■

توجه به اهداف بيانيه، برگشتی ها شامل معاوضه یک کالا با کالایی 

با نوع، کيفيت و قيمت مشابه نمی شود. 

براس��اس اس��تاندارد ش��ماره 3 ایران، زمانی که خریدار حق فسخ 

معامله را براساس مفاد قرارداد داشته باشد و واحد تجاری در مورد 

احتمال برگش��ت کالای ف��روش رفته مطمئن نباش��د، این معامله 

فروش تلقی نمی ش��ود و لذا درآمدی از بابت آن شناسایی نخواهد 

ش��د. با توجه به اس��تاندارد بين اللملی ش��ماره 18 در صورتی که 

کالای فروش رفته ای که در معرض برگش��ت باش��د از لحاظ مقدار 

و مبلغ قابل ملاحظه و قابل پيش بينی اس��ت، ش��اید کافی باش��د 

برای آن ذخيره ای مناس��ب در نظر گرفته ش��ود. اما چنانچه واحد 

تجاری در معرض برگش��تی هایی باش��د که از لحاظ مقدار و مبلغ 

قابل ملاحظه ولی غيرقابل پيش بينی اس��ت، احتمال دارد ضوابط 

ش��ناخت درآمد کاملاً برآورده نش��ده و از این رو شناخت درآمد به 

در برخی صنايع حق 

بازگرداندن محصول 

از سوی مشتری به 

فروشنده امری متداول 

است. از اين رو در 

شرکت هايی که نسبت 

کالای برگشت شده 

زياد است شناسايی 

فروش اولیه به عنوان 

درآمد مورد سؤال 

خواهد بود. بنابراين اين 

صنايع بايستی شناخت 

درآمد را تا انقضای قابل 

ملاحظه حق برگشت به 

تعويق اندازند.
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تعویق می افتد.

د. فروش زمین و ساختمان: 

در برخی ش��رایط معاملات فروش زمين و ساختمان نيز زمينه ساز 

طرح س��ؤالاتی پيرامون زمان شناس��ایی درآمد می شود. مطابق با 

نمونه مطرح شده در استاندارد حسابداری شماره 3 ایران در فروش 

املاک ش��ناخت درآمد معمولاً هم زمان با انتقال مالکيت قانونی به 

خریدار صورت می گيرد. در مواردی که منافع مرتبط با دارایی قبل 

از انتقال مالکيت قانونی در اختيار خریدار قرار گرفته و مخاطرات و 

مزایای مالکيت در آن مقطع به خریدار منتقل شده باشد، به شرط 

آن ك��ه کارهای تکميلی عمده ای طبق قرارداد بر عهده فروش��نده 

نباشد، شناخت درآمد عملياتی در اغلب موارد مناسب است.

از سوی دیگر براس��اس نمونه مطرح شده در استاندارد بين المللی 

حسابداری ش��ماره 18 شناخت درآمد فروش املاک معمولاً هنگام 

تصرف توسط خریدار صورت می گيرد. در صورتی که پيش پرداخت 

یا س��ایر تعهدات خریدار ب��رای حصول اطمينان از تس��ویه نهایی 

کافی نباش��د، هر چند فروش��نده می تواند در صورت نقض قرارداد 

توسط خریدار، ملک را پس گرفته یا از سایر امکانات استفاده كند، 

شناس��ایی کل ارزش ملک به عنوان درآم��د باید در هنگام دریافت 

نقدی اقساط صورت گيرد.   

ب��ر اس��اس بيانيه ش��ماره FASB 66  با عنوان »حس��ابداری فروش 

مس��تغلات« در فروش املاک، درآمد و هزینه های مربوط به ش��رط 

برآورده ش��دن همه شرایط زیر بر مبنای تعهدی و به شيوه معمول 

شناسایی می شود. 

معامل��ه فروش به اتمام رس��يده باش��د، داده اولي��ه و داده های - 1

مس��تمر خریدار آن قدر باش��د که تعهد خری��دار را برای پرداخت 

قيمت ملک به اثبات رس��اند، در صورتی که خریدار ملزم به تسویه 

قانونی دیون باش��د حق قانونی فروشنده به وصول مطالبات حاصل 

از ف��روش در اولویت های دوم قرار نگيرد. یعنی به اصطلاح حقوقی 

حس��اب های دریافتنی را نتوان جزء »دیون غير ممتازه« محس��وب 

کرد، فروش��نده همه مخاطرات و منافع مالکي��ت را طی معامله به 

خریدار منتقل کرده و دیگر رابطه ای با ملک فروخته ش��ده نداشته 

باشد.

در صورت برآورده نش��دن هر یک از ملاک های فوق درآمد به شرح 

زیر شناسایی می شود: 

اگر فروش به اتمام نرسيده باشد روش سپرده به کار می رود. - 1

اگر داده های اوليه و داده های مس��تمر خریدار کافی نباشد، در - 2

حالتی که اطمينان کافی نس��بت به بازیافت بهای تمام ش��ده ملک 

وجود داش��ته باش��د، روش اقس��اطی و اگر چنين اطمينانی وجود 

نداشته باشد، روش بازیافت بهای تمام شده به کارگرفته می شود. 

اگر حس��اب های دریافتنی فروشنده بابت ملک، در معرض غيره - 3

ممتازه قلمداد ش��دن در آینده باش��د روش بازیاف��ت هزینه به کار 

می رود. 

اگر انتقال مخاطرات و مزایای مالکيت به - 4

طور کامل صورت نگرفته باش��د، درآمدها و 

هزینه ها در زمان فروش پس از کسر مبلغی 

بابت حداکثر زیان ممکن شناسایی می شود 

و بسته به ش��رایط، ممکن است استفاده از 

روش های دیگر مناسب باشد. 

به طور کلی هرگاه دو ش��رط کس��ب شدن 

و تحقق یافتن وجود داش��ته باشد، از روش 

تعه��دی و در صورت عدم وج��ود، از روش 

مناسب دیگری استفاده می شود. 

ه. واگـذاری زمیـن بـه صـورت خرده 

فروشی:

در برخ��ی مواقع ش��رکت فروش��نده زمين 

بزرگی را به قطعات تقس��يم و س��پس این 

قطع��ات را از طریق فعاليت ه��ای تبليغاتی 

مانن��د تعهد در خصوص تجهيز ش��هرک به 

تس��هيلات ض��روری و تفریح��ی، به فروش 

می رساند و گاه این گونه تسهيلات مستلزم 

صرف سرمایه زیاد است و گاه باعث دخالت 

فروشنده و مس��ئوليت مداوم وی نسبت به 

اداره برخی از آن تس��هيلات و ارایه خدمات 

می شود.

در این گونه موارد شناس��ایی درآمد توسط 

فروش��نده تابع عواملی چون قابليت وصول 

حس��اب های دریافتنی، توانایی مالی شرکت 

در ایفای تعهدات خود، مهلت فسخ قرارداد، 

انباش��ت وصولی ه��ا و اس��تمرار کار تکميل 

  FASB 66 طرح است. بر اساس بيانيه شماره

در این نوع معاملات خرده فروش��ی زمين، 

درآمده��ا و هزینه ه��ای مرب��وط در صورت 

تحق��ق همه ش��رایط زی��ر در دوره وقوع به 

روش تعهدی شناسایی می شود. 

خریدار مبلغ پيش پرداخت نقدی و همه - 1

اقساط بعدی را تا تاریخ انقضای مهلت فسخ 

معامله و ب��از پس گرفتن مبال��غ، پرداخت 

کرده باشد. 

مبالغ انباشته پرداخت ها از بابت اصل و - 2

بهره حداقل مس��اوی با 10% قيمت فروش 

طبق قرارداد باشد.

تجربه وصول وجوه تعهد ش��ده حاکی از - 3

این باش��د که قيمت ف��روش در مورد %90 

براساس استاندارد 

شماره سه ايران، زمانی 

که خريدار حق فسخ 

معامله را براساس مفاد 

قرارداد داشته باشد و 

واحد تجاری در مورد 

احتمال برگشت کالای 

فروش رفته مطمئن 

نباشد، اين معامله 

فروش تلقی نمی شود و 

لذا درآمدی از بابت آن 

شناسايی نخواهد شد.
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معاملات ی��ا بيش تر، به ط��ور کامل وصول 

خواهد شد. 

مطالب��ات حاص��ل از فروش نس��بت به - 4

وام ه��ای جدید از بابت مل��ک مورد نظر در 

معرض ق��رار گرفتن جزء دی��ون غير ممتاز 

نباشد. 

در صورت��ی که تنه��ا یکی از ش��رایط فوق 

محقق نشود درآمد به یکی از روش های زیر 

شناسایی می شود: 

اگر فقط چهار ش��رط اول موجود باشد - 1

به روش درصد پيش��رفت کار عمل می شود 

مش��روط به آن كه کار ایجاد و یا نگهداری 

تس��هيلات در جریان پيشرفت باشد، معلوم 

باشد که کار طبق برنامه تکميل خواهد شد، 

ش��واهدی از وجود عوامل بازدارنده مشهود 

نباشد و تکميل کار عملاً امکانپذیر باشد. 

اگر فقط دو ش��رط اول موجود باش��د و - 2

فروشنده از نظر مالی توانایی ایفای تعهدات 

خ��ود را داش��ته باش��د، از روش اقس��اطی 

استفاده می شود. 

اگر دو ش��رط اول وجود نداشته باشد به - 3

روش سپرده عمل می شود.   

نتیجه گیری

سود حس��ابداری یکی از معيارهای اساسی 

اس��ت که همواره مورد توجه خاص استفاده 

کنندگان از صورت های مالی، اعم از سرمایه 

گذاران، بستانکاران و سایر استفاده کنندگان 

بالقوه و بالفعل قرار داش��ته است. از این رو 

صحت محاسبه س��ود از اهميتی انکارناپذیر 

برخ��وردار اس��ت. ای��ن امر خود مس��تلزم 

شناس��ایی صحي��ح درآمده��ا و هزینه ها به 

عنوان اجزای تش��کيل دهنده سود است. با 

عنایت به اهميت درآمد در محاس��به س��ود 

و متعاقب��اٌ تأثير آن بر تصميمات اس��تفاده 

کنندگان از صورت های مالی در این نوشتار 

مبانی ش��ناخت درآمد و برخی موارد خاص 

در ای��ن حيطه مورد اش��اره ق��رار گرفته و 

اس��تانداردهای موضوعه در موارد مذکور به 

طور مقایسه ای مطرح شد.  

بناب��ر اصل تحقق چني��ن انتظار می رود که 

همگون��ی عمومی در خص��وص ملاک های 

اساسی ش��ناخت درآمد در اس��تانداردهای 

مختلف وجود داش��ته باش��د. حال آن كه در پ��اره ای موارد تبعيت 

از اس��تانداردهای مختلف به نتایج مختل��ف خواهد انجاميد. از این 

رو بررس��ی دقيق تر ملاك ها و رویه های ش��ناخت درآمد به منظور 

مطابقت استانداردها با این اصل بنيادین ضروری است.    
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در برخی شرايط 

معاملات فروش زمین 

و ساختمان نیز زمینه 

ساز طرح سؤالاتی 

پیرامون زمان شناسايی 

درآمد می شود. مطابق 

با نمونه مطرح شده در 

استاندارد حسابداری 

شماره 3 ايران در فروش 

املاک شناخت درآمد 

معمولاً هم زمان با انتقال 

مالکیت قانونی به 

خريدار صورت می گیرد.
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